COUPON-REPONSE

(à nous retourner par fax, par mail ou par courrier – coordonnées ci-dessous)
Nom : 
 Prénom : 

Cabinet : 

Adresse : 


Tél. / Mail : 

participera à la (aux)  formation(s) :
	formations
	date
	choix

	UNE METHODOLOGIE D’ANALYSE PATRIMONIALE AU SERVICE DU CLIENT
	15 AVR. 2010
	

	UTILISER AU MIEUX LA SOCIETE CIVILE IMMOBILIERE
	20 MAI 2010
	

	COMMENT ABORDER UN CHEF D’ENTREPRISE ? EST-IL UN CLIENT COMME LES AUTRES ?  
	17 JUIN 2010
	

	LA GESTION PATRIMONIALE DE L’IMMOBILIER D’ENTREPRISE
	16 SEPT. 2010
	

	L’IMPACT DE LA REFORME DES DONATIONS DE SUCCESSIONS SUR LA STRATEGIE PATRIMONIALE DU CHEF D’ENTREPRISE
	21 OCT. 2010
	

	LA REFONTE DU REGIME DES PLUS-VALUES PROFESSIONNELLES
	18 NOV. 2010
	

	LES PRINCIPALES ETAPES ET SOLUTIONS POUR UNE TRANSMISSION D’ENTREPRISE REUSSIE
	16 DEC. 2010 
	


(
je joins un chèque à l’ordre de CLARIMO de :
 590 € HT x nb de formations  =  ……… € HT (+ TVA 19,60 %)

ou

Le cursus annuel (7 journées de formation) : 3 500 € HT (+ TVA 19,60 %)

 (Une facture acquittée vous sera adressée dès réception de votre chèque).

A adresser à CLARIMO :
par fax : 01.45.17.73.09
par mail : contact@clarimo.fr 

par courrier : CLARIMO - 33, Avenue Pierre Brossolette-  94048 CRETEIL CEDEX

